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Hoofd inkoop Harrie Bonten van het Helmondse Elkerliek ziekenhuis. "Ziekenhuizen zouden net als supermarktconcerns meer voordeel moeten halen uit schaalvergroting." foto Jurriaan Balke

HELMOND - Het Helmondse Elkerliek ziekenhuis heeft zich - als eerste ziekenhuis in Nederland - aangesloten bij een grote Duitse medische inkooporganisatie. Het Elkerliek profiteert zo van kwantumkortingen die daar worden geboden. 
Zie ook:
· 'Voorbeeld van Elkerliek verdient navolging' 
· Ook Máxima Medisch Centrum in gesprek met Duitsers 

Het Helmondse ziekenhuis denkt per jaar voor rond twee miljoen op de in totaal negen miljoen euro aan inkopen te kunnen besparen. Het voordeel kan over enkele jaren met nog eens een of twee miljoen oplopen. Het Elkerliek betrekt nu vooral hechtmateriaal en laboratoriumspullen van het Duitse Clinic Partner in Gladbeck, bij Essen. 

De import van implantaten als pacemakers en bijvoorbeeld kunstheupen - in Duitsland vele honderden euro's goedkoper dan in Nederland - lukt nog niet omdat de leveranciers ondersteuning in Nederland (bijvoorbeeld service) vooralsnog weigeren. 

Hoofd inkoop Harrie Bonten van het Elkerliek verwacht dat zich de komende twee jaar nog zo'n twintig ziekenhuizen in grensregio's bij de Duitse inkooporganisatie zullen aansluiten. "Dan zullen ook de leveranciers van die implantaten moeten reageren."

Clinic Partner verzorgt de centrale inkoop voor rond negentig ziekenhuizen in Duitsland. Daarbij gaat het om een totaal inkoopbedrag van 400 tot 500 miljoen euro. 

Veel medische artikelen zijn in Duitsland goedkoper dan in Nederland. Het Elkerliek ziekenhuis wil via inkoop in Duitsland het rigide prijsbeleid van grote leveranciers van medische artikelen trachten te breken. "Alleen door omzet weg te halen, kunnen we proberen achterhaalde verkoopstructuren te veranderen. Nu hebben leveranciers van medische producten in elk Europees land een eigen verkooporganisatie, met een eigen prijsbeleid", aldus Bonten. "Ziekenhuizen zouden net als supermarktconcerns meer voordeel moeten halen uit schaalvergroting. Naarmate supermarktbedrijven groter worden, krijgen ze meer inkoopkracht en kunnen ze meer korting bedingen."

Grote inkooporganisaties voor ziekenhuizen, zoals in Duitsland, zijn er in Nederland niet. Vrijwel alle 93 Nederlandse ziekenhuizen kopen nog afzonderlijk in. Alleen al de inkoopkracht van Clinic Partner is even groot als alle Nederlandse ziekenhuizen samen, aldus Bonten. Kees Wolse, lid van de raad van bestuur van het Elkerliek: "Ziekenhuizen in Nederland en Zwitserland zijn de duurste in Europa. Middelgrote ziekenhuizen als het onze maken op een omzet van zo'n 100 miljoen euro een tot twee miljoen euro 'winst'. Die marge kan door efficiëntere inkoop fors worden verhoogd."

Vooralsnog kunnen geen medicijnen in Duitsland worden gekocht. Dat heeft te maken met wetgeving. "En we kopen geen voedingsmiddelen. In Nederland hebben we toch een iets andere smaak", aldus Bonten. 

Hij benadrukt dat het bij de inkoop in Duitsland bij zeventig procent van de artikelen gaat om dezelfde producten als in Nederland en bij de rest om de allerbeste alternatieven. "We willen prijsbewust inkopen, maar zijn geen zuinige kruidenier." 
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